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O Entendimento de Usuarios Externos no Reconhecimende Receitas em Contratos de
Longo Prazo: Conceito e Momento

RESUMO

A maioria dos contratos imobiliarios sdo de longazp, pois as obras se estendem por mais de
um ano. E um setor que vem ganhando visibilidadeai®, principalmente apos a crise nos EUA
e a abertura de capital de diversas empresas28iree 2007. Tendo em vista a importancia do
setor para a economia, e a convergéncia bragidarmas normas contabeis internacionais, se faz
importante que os usuarios de suas demonstragdascéiras e seus preparadores estejam
compreendendo as novas praticas de contabilidagka tbntrovérsia na contabilizacdo destes
contratos refere-se ao momento do reconhecimentecgdta. O objetivo do presente trabalho é
analisar a percep¢do dos usuarios brasileirosaeitesgdo reconhecimento de receitas em
contratos imobiliarios de longo prazo. Foi aplicagim questionario com dez questdes de
multipla escolha na escalakert, a fim de verificar o entendimento dos participarfteste ao
tema. A andlise dos dados foi realizada utilizaseloa técnica multivariada de HOMALS
(HomogeneityAlternatingLeast Squaratravés dosoftware SPSS. A analise dos resultados
indica que os participantes ndo apresentam um adampento especifico em relacdo aos
conceitos abordados, ndo sendo possivel identificar comportamento predominante do
mercado.

Palavras-chave: reconhecimento de receita, costd®dongo prazo, Homals, usuarios externos.
INTRODUCAO

O reconhecimento de receitas tem sido um dos assuordis polémicos e controversos na
contabilidade. E um dos tdpicos prioritarios parappradores de demonstracdes contabeis,
orgaos reguladores e usuarios por ser o responpélgelgrande maioria de republicacdes dos
relatérios financeiros, e devido ao fato de ndoehatualmente uma teoria € norma que sejam
abrangentes o suficiente para cobrir a grande demtee de modelos de negocios que existem e
aos outros inumeros que surgem (BECKMAN;KOCZAN, ZSTHRAND et al., 2009; LIANG,
2001; GRAZIANO, 2005). Das mais de centenas de asraxistentes para o reconhecimento de
receitas nos EUA, a sua grande maioria € voltadagi&vidades industriais (OLSEN;WEIRICH,
2010; SCHRAND et al., 2009).

Esta dificuldade e pouca abrangéncia das inUmevamas emitidas que regulam os
diversos setores econdmicos referente ao reconbetontle receitas € mais acentuada quando
olhamos para atividades empresariais que, pelascawacteristicas peculiares, abrangem mais de
um periodo social. E o caso das empresas do setocodstrucdo civil. Neste trabalho,
entendemos como construcdo civil atividades quejagst relacionadas com a execucdo de
atividades de prestacdo de servicos de construdgqrojetos de engenharia, incorporacéo
imobiliaria e arquitetura propria ou para terceiresque eventualmente venham a envolver a
demolicéo, reforma ou melhorias de edificacoes@mau subsolo (NASCIMENTO,2007).

A atividade de construcéo civil veio crescendo a@mamente a partir de meados da
década de 80, obtendo um crescimento maior emacekag crescimento da economia brasileira
como um todo, além de ser nela que se encontralgmparte da mao-de-obra brasileira com
menor grau de instrucdo (NASCIMENTO,2007). Sdoogds empreendimentos que envolvem
multiplos periodos -navais, hidrelétricas- mas queaso brasileiro 0s mais relevantes sdo em
sua maioria aqueles referentes a construcao e \dendaoveis.
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Com a convergéncia internacional das normas coistéieaves da criacdo do IASB e das
IFRS, houve uma grande repercussdo por parte doadwrbrasileiro, em especial aqueles
relacionados aos empreendimentos imobiliarios,edat&o a adocao pelo Brasil da norma IAS11
— ConstructionContract§CPC17 — Contratos de Construcao). Grande parfeldsnica criada
em relacdo a adocdo do Brasil das normas intemasicneste setor se deve ao momento do
reconhecimentodas receitas de seus empreendiménhtogtodo de reconhecimento de receita
utilizado pelas construtoras é o P@€rcentageofCompletiejum dos entendimentos do modelo
proposto pela IFRS, a receita seria reconhecidargm do empreendimento. O motivo do receio
gue se criou entre as incorporadoras imobiliariasileiras pelas mudancas das regras contabeis,
mais especificamente em relagdo ao reconhecimemtoeckita, para este setor, era devido
asincertezas que elas possuiam da reacdo do meyeaddo da publicacdo dos balancos com as
novas regras. Adotando-as, o Patrimonio Liquidoeslagresas iriam cair, e isto afetaria a analise
dos investidores na Bolsa em relagao a estas easpfi@ AMBROSIO& TORRES,2010).

Apds muitas reunides e discussdes sobre o assuobonea emissdo da interpretacao
técnica ICPC 02 — Contrato de Construcdo do Satobiliario — e orienta¢bes técnicas — OCPC
02 e OCPC 04 - ficou estabelecido que no Brasiliidde as caracteristicas do mercado
imobiliario, as receitas seriam reconhecidas p&dPe ndo na entrega das chaves, como é
preconizada pela norma internacional. Em 2011 nigpaiblicadas as primeiras demonstracdes
contabeis das empresas construtoras de acordoscoanraas internacionais.

Em um estudo realizado pelo GAGdvernmentAccountability Offizedemonstrou que o
reconhecimento de receita tem sido o principal voogiara a reelaboragdo das demonstracoes
contabeis pelas companhias de capital aberto 499& e 2002, devido a erros ou praticas
inadequadas no seu reconhecimento (HENRY;HOLZMANRS.

Tendo em vista a abrangéncia e pouca especificidadenormativos para 0 momento
adequado do reconhecimento das receitas nos dveasas de negoécios e da variedade de
opinides acerca do assunto pelos diversos usudaidaformacdo contabil, o presente estudo
pretende analisar qual a percepcdo dos usuariodetagnstracdes referente ao reconhecimento
da receita nos contratos de longo prazo e tentactesizar um comportamento do mercado
brasileiro frente a este assunto. O trabalho sstduterado da seguinte forma: a) revisdo e
discussao dos objetivos das demonstracdes contBeiss componentes; b) revisdo e discussao
sobre receita; ¢c) metodologia utilizada; d) an&iskkiscussao dos resultados; e) conclusao.

CONTRATOS DE LONGO PRAZO E O PANORAMA BRASILEIRO

Os contratos de longo prazo sédo caracteristicosedgzesas em que 0 seu ciclo
operacional abrange mais de um periodo social, cpmoexemplo, no caso das empresas de
construcao civil. No Brasil, empresas construt@ascorporadoras imobiliaria sdo as que mais
se encaixam neste perfil. Este tipo de atividadenesso pais costuma ser separado em dois
grandes nichos, de construgcéo pesada e setor iénabih primeira referindo-se a construcéo de
grandes obras, e a segunda a obras em que ossvalgreazos envolvidos sdo geralmente
menores (BONIZIO,2001).

Esta ndo € uma das definicbes mais completas exgemies para as atividades de
construcao civil. Uma empresa que atue no setobildno, dependendo das caracteristicas do
contrato e da obra a ser realizada, poderia setedarar como atividade de construcédo pesada,
como definida por (BONIZIO, 2001).

Na dissertacdo de Nascimento (2007), sao discutil@ssas definicbes de construcéo
civil, algumas delas abordando conceitos aqui &reitpdos, e parece que ha um consenso dos
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diversos autores por ele citados que a construigdlopoderia ser classificada em construgéo
pesada ou de atividade imobiliaria, esta podendorealizada por prestacdo de servigos,
empreitada ou incorporacdo imobiliaria; e aindan@aequisito para a diferenciacdo das duas
classificagcbes, aquelaligada a realizagdo de gsaoleas e esta ligada a obras menores. Poder-
se-ia entéao definir:a) a construcao pesada conupnsauela voltada para obras para o uso e bem
publico, como estradas, usinas hidrelétricas, pprb@rragens etc; b) o setor imobiliario ou
atividade imobiliaria, como a construcdo e/ou iposacdo de imoveis residenciais, comerciais
ou industriais (ICPC 02). Ambas as modalidadessesdtividades de construcao civil.

Dados do Banco Central mostram que em 2007 oscisnaentos foram de mais de 20
bilhdes (PAREDES,2009). Outro fator importante peEsse aquecimento do setor € o fato de que
grande parte do déficit habitacional se encontsactesses C, D e E (SEGALA, 2007). A criacdo
da Lei 11.124 de 2005 — Sistema Nacional de H&mtalg Interesse Social (SNHIS) -teve por
objetivo implementar politicas e programas que ili@ssem o0 acesso de classes da populacéo
de menor renda a moradia. Em 2010, com a medidaispr@a n°514, estabeleceu-se a
continuidade dos investimentos no programa MinhsaQdinha Vida, com mais 2 milhdes de
unidades habitacionais, investimentos da ordem3I&1R7 bilhGes até 2014, procurando,assim,
diminuir o déficit habitacional das familias dexzarenda.

E inegavel a importancia deste setor para a ec@nbrasileira e para o desenvolvimento
social do pais. Tendo visto o grande crescimengéoogsetor teve nos Ultimos anos, que se iniciou
por volta de meados dos anos 60, com a movimentig@opulacdo do meio rural para o meio
urbano, da necessidade de desenvolver uma infiattest urbana que acolhesse esta onda
migratéria, a construcdo civil veio adquirindo mag&paco e importancia e, em consequéncia,
aumentando sua participacdo no PIB nacional (NSGIME,2007). De acordo com Camara
Brasileira da Industria e Construcao (CBIC) dasntdlores construtoras em 2010, a empresa
Norberto Odebrecht lideravarankingcom um faturamento bruto anual de mais de R$®&dh
seguida da Camargo Corréa, também ultrapassandéobilhdes. De acordo com esses dados,
as 10 maiores empresas do ramo no pais obtiverafaturamento bruto de aproximadamente
R$29,5 bilhées em 2010.

CONTABILIDADE E CONTRATOS DE LONGO PRAZO

A grande discussdo quando nos referimos aos aspemtdébeis nos contratos de longo
prazo se referem a contabilizacdo da receita ewue @istos. No Brasil, o registro de transacdes
referentes ao setor de construcdo civil era reddizeguindo-se a legislacéo tributéria definida
pela Instrucdo Normativa n°84 de 1979 pelo Dedrefot.598/77, o qual veio regulamentar a
Lei 6.404/76 quanto ao tratamento contabil das esgw de construgéo civil (BONIZIO. 2001).
Para o registro contabil, era comumente utilizadzorta, hoje extinta pela Lei n°11.941/09,
Resultado de Exercicios Futuros. Nesta conta desgericontabilizada a receita que ja havia sido
recebida efetivamente (regime de caixa), mas querideser reconhecida em exercicios futuros
(regime de competéncia), ja deduzida dos custes elespesas.



Tabela 1. Faturamento das 10 maiores construteeatodo 2005-2010

Faturamento Bruto - 10 maiores Construtoras do Brais— em R$1.000,00

2005 2006 2.007 2008 2009 2010
3.296.098 3.894.491 2.371.407 2.987.701 4.892.786 5.292.345

1.150.906 1.206.359 1.730.624 2.746.269 4.468.974 5.264.878
1.052.220 1.109.187 1.691.379 2.049.455 3.718.288 4.182.954
903.056 1.016.140 1.462.410 1.643.134 2.806.885 4.035.694

780.562 701.719 1.008.201 1.161.055 1.892.841 2.612.352
500.630 585.729 823.571 1.126.911 1.342.110 2.128.727
385.741 343.867 472.407 714.213 1.149.947 2.109.444
358.939 338.843 455.710 706.002 1.034.824 1.379.734
333.823 328.619 452.469 602.206 972.362 1.227.949
322.717 319.293 449.855 538.737 934.545 1.201.715
Total 9.086.69' 9.846.25: 10.920.04 14.277.69. 23.215.57. 29.437.80:!

Fonte: Adaptado - Base de dados CBIC

Portanto, a contabilizacdo preconizada pela indtrugormativa da receita federal
determinava préticas incorretas, como a utilizagéogrupo receita de exercicios futuros, a
adocao do regime de caixa e ndo o de competén@aop@conhecimento das receitas e a nao
observancia dos principios contabeis de realizdge&eceita (BONIZIO, 2001).

A lei 11.638/07 veio modificar a antiga lei das isdades andnimas, lei 6.404/76,
referente a elaboracéo e divulgacdo das demonegdganceiras. Para os contratos de longo
prazo, a maior alteracdo se deu com a extincaouwpmgla conta resultado de exercicios futuros,
ndo podendo mais ser contabilizada nela nenhumsaigéo e, também, ndo podendo mais haver
saldo nela. Em maio de 2009 foi aprovado o proramento técnico CPC 17 — contratos de
construcdo —, emanando normas e praticas cont@leis os contratos de longo prazo. O
pronunciamento define qual o seu alcance, comond®es reconhecidas as receitas e despesas e
guais os itens que devem compor. Muitas reuni@isceissoes foram realizadas pelo CPC para
resolver este impasse. Como 0s contratos de loregomo pais se referem em sua grande
maioria ao setor imobiliario, em outubro de 20Q8)saaudiéncia publica, foi emitido o ICPC 02
— Interpretacdo Técnica para Contrato de Constrdgd®etor Imobiliario —, que tem por objetivo
definir quando um contrato estd ao alcance do CPGUICPC 30 — Receitas —, e quando deve
ser reconhecida a receita. Em dezembro de 201@pfovada a Orientacdo Técnica OCPC 04 —
Aplicacéo da Interpretacdo Técnica ICPC 02 as Bdéd de Incorporacdo Imobiliaria Brasileiras
—, € 0 seu objetivo é semelhante ao ICPC 02, qpeuga auxiliar na analise se um determinado
contrato devera ser tratado sob o escopo do CRQ CPC 30.

A busca pela harmonizacdo visa a criar um padrabngaagem contabil homogéneo
entre os paises para diminuir as divergéncias daggs contabeis entre os paises e procurar
garantir uma maior comparabilidade entre as demew@ds financeiras (CARDOSO et al.,
2009).

DEMONSTRACOES CONTABEIS

O Pronunciamento Conceitual Basico do CPC defimaocobjetivo das demonstracdes
contabeis fornecer informacdes relevantes sobresicgop patrimonial e financeira de uma
entidade para fins de tomada de decisdo econdmieatre os usuarios das demonstracdes
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estariam investidores, empregados, credores, fedoees, clientes, governo e o publico em
geral.

Pelo FASB, em se8tatementof Financial AccountingConc@fs (SFAC5), em esséncia
ndo ha muitas diferencas, acrescenta que as deagiies contabeissdo o principal meio de
comunicacdo da entidade com o ambiente externo.1B66 foi criado pela Associagao
Americana de Contabilidade um documento chamadstatementof Basic AccountingTheory
(ASOBAT), sendo o primeiro documento que colocouwlesejos dos usuarios das informagdes
como prioritario (Hendriksen; Van Breda, 2010),edirtk os objetivos da contabilidade voltado a
estes, praticamente como 0s mesmos ja citadosantente.

ludicibus (2009), em sua obra Teoria da Contalaligddogo no inicio aponta para duas
abordagens dos objetivos da contabilidade. A pramejue a contabilidade deveria atender as
necessidades de todos os usuarios, através denjumtcobasico de informacdes, ou ela deveria
fornecer um banco de informacdes especificas pata tpo de usuario. Ambas as abordagem
causam problemas na sua implementacdo na prat@ayez que ndo é possivel atender a todas
as necessidades dos usuérios, pois cada um padsgtivas diferenciados e necessidades
diferenciadas, pois talvez um conjunto de infornescido seja capaz de atender aos diversos
modelos decisorios de cada usuario, mesmo que césgemos todos. .

RECEITA

O FASB, em seuStatementof Financial AccountingConc®8 (SFACG6), inclui a
receita como um dos elementos das demonstracodébem e que € diretamente inter-
relacionado com a mensuracdo, desempenho e pasic@nmtidade. Define um elemento das
demonstracdes financeiras como um item que podeepersentado em palavras e nimeros dos
recursos e dos direitos a eles de uma entidadeefdes das transacdes e outros eventos que
resultem em mudancas dos seus recursos e diredgs. adiante, no item 78, define receita
como sendo aumento do valor dos ativos ou liqumag® passivos ou a combinacdo de ambos
através da entrega de produtos, servicos ou oatrnaslades que se relacionem a atividade
principal da entidade.

A definicdo de receita acima é uma das mais coagl@bis ela ndo a define como a um
elemento que existird apenas quando atrelado aaregso contébil, como comumente definido
(HENDRIKSEN;VN BREDA, 2010). A receita podera ekisindependentemente de sua
realizacdo ou reconhecimento, o principio da raefin indicara se a entidade apropriara os
beneficios gerados pela sua atividade, receitageenbeneficio. A realizacdo, na contabilidade, &
a conversao de direitos em dinheiro, e o reconhatimse refere a0 momento em que um item
deverad compor as demonstracdes contabeis.

Outra definicdo de receita poderia ser dada comal@acao que o mercado atribui aos
produtos e servicos de uma empresa que incorrecusios para produzi-los (IUDICIBUS,
2009). Esta visao de receita como uma mais vabapdadutos (ativos) produzidos pela entidade
vai ao encontro com a definicdo dada pelo FASBI@ I#&B em seu projeto de reconhecimento
de receitas. Portanto, parece que a receita seefilmidd em termos de aumento do valor
atribuido pelo mercado de seus ativos e passivasr@ates da sua atividade principal abrange
de forma ampla o conceito para todas as atividengsesariais.

Ao se falar de receita surge outra questdo, quegdp reconhecé-la, ou seja, quando ela
deve ser divulgada nas demonstracfes contdbeifASB,Fem seu SFAC 5, define 4 critérios
fundamentais que um item ou uma informacédo devedatepara que seja reconhecido nas
demonstracfes contabeis: a) definicdo, b) mendidadie, c) relevancia, d) confiabilidade. Pelo



6
primeiro critério, definicdo, um item deve constlrs demonstracfes contabeis se atender a
definicdo dada pelo SFAC 6. A mensurabilidade apacidade de o item poder ser representado
em valores monetarios de maneira confiavel e ceelfidd sua mensuracdo pode ser realizada
por diferentes atributos (custo historico, custarerte, valor de mercado, valor liquido
realizavel, valor presente dos fluxos de caixajeddo ser utilizada aquela que melhor se adeque
ao elemento mensurado. Um item deve ser relevantsgja, deve possuir um valor preditivo
e/ou defeedbacle ele deve ser tempestivo. A informacgao que foonmkecida nas demonstracoes
deve ser Util para a tomada de decisdes dos usudaionformacdo. O pronunciamento ainda
destaca que os itens passiveis de reconhecimeatdev@m ser analisados isoladamente para
julgar se ele é relevante ou ndo, mas sim dever lema consideracdo o0 conjunto das
demonstracfes e 0s seus objetivos. A confiabilidadeitro aspecto que deve ser levado em
consideracdo quando do reconhecimento de um elendag demonstragfes contabeis, a
informacado deve ser suficientemente confiavel eessmtar adequadamente os ativos, passivos e
recursos da entidade assim como as transacdesghbam a decorrer sem viés e livre de erros.
O reconhecimento, portanto, especifica os itensgdgwerdo ser incluidos nas demonstracdes, que
serdo as bases dos relatorios da contabilidadeteno, topico fundamental para a contabilidade
(LIANG, 2001)

E, porém, na receita que se encontram as maiofiealdiides de se determinar o seu
momento de reconhecimento. Hendriksen e Van Br2@E0 identificam quatro momentos para
0 reconhecimento das receitas: na conclusao daigiodquando o produto possui um preco de
mercado identificavel e estavel, no momento da &em que hd um preco determinado para o
produto de forma confiavel e as suas despesas iadascidentificadas; no momento do
pagamento, quando ha muitas incertezas em relac@oego do produto e despesas adicionais
significativas e provaveis; por fim, durante a @b, quando ha a existéncia de precos de
mercado em varios estagios da producdo ou um pgego em contrato, que € o caso dos
contratos de longo prazo. Esta dificuldade é pédeetkentre as entidades que preparam
pronunciamentos contébeis, os proprios contadoossusuarios das informacdes, sendo um dos
topicos mais dificeis na contabilidade (SCHRANDRet 2009). Hendriksen& Van Breda (2010)
determinam que a receita deva ser reconhecida qualaddecorrer da atividade principal da
empresa e que deve atender aos critérios de reziordr@o fundamentais. Além de atender aos
critérios fundamentais de reconhecimento, a redeit@ ainda atender a outros dois: ela deve ser
obtida earned e realizada ou realizavekg@lizedorrealizable

Quanto ao critério que o FASB chamaedgned,é um processo que a entidade realiza
continuamente no decorrer de sua atividade, quelwna producdo e a entrega de produtos ou
servicos e outras atividades que estdo relacionadasia atividade principal (SFAC 5;
Hendriksen& Van Breda, 2010; Spiller Jr., 1962).eAtidade deve incorrer em esforco de
obtencé&o da receita para que ela seja reconhecida.

METODOLOGIA

Para este estudo foi elaborado um questionariotenda duas partes. A primeira se
referiu a dados do respondente: o local ou rantoat@lho em que atua, ha quanto tempo e o seu
cargo ou funcédo. A segunda parte contendo 10 cesestdm o objetivo de averiguar qual o
conceito de receita dos usuarios de demonstragiedbeis e qual a percep¢do que tem quanto
ao reconhecimento de receitas de contratos de lprgmo no Brasil. Para cada questédo, o
respondente deveria escolher a alternativa que representasse o seu grau de concordancia
com a assertiva. Foi utilizada uma escala do ltigert, que variava em cinco graus: a)discordo
totalmente; b)discordo parcialmente; c)indiferentBconcordo parcialmente; e) concordo
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totalmente. O questionério possui caracteristiceditgtivas, pois as suas questfes possuem um
grau de subjetividade que esta relacionada a gudefrente ao problema exposto. As atitudes
estdo relacionadas ao comportamento de individolose suma determinada situacdo ou objeto
gue pode se mostrar favoravel ou ndo, e podem \detarminar um comportamento em
determinadas situacdes, e ela possui direcao festdesfavoravel) e intensidade (forte/fraca)
(MARTINS; THEOPHILO, 2007). A aplicacdo do questidnafoi realizada de forma auto-
administrada, por duas vias: por meio do questiondpresso entregue em maos do sujeito ou
por meio eletrdnico, utilizando-se uma ferramer@auwtvey A ferramenta utilizada foi Survey
Softwareoferecido pela eSurveysPro.com.

Para esta pesquisa, procurou-se selecionar indisida diversas areas do mercado, tais
como analistas, gerentes, diretores, auditorefegsores e pesquisadores que tivessem a analise
de demonstracdes contabeis como uma das fontesfalenacdo para a sua atividade. O
guestionario realizado por meio eletrbnico foi eda a algumas faculdades e empresas para
serem respondidos. O questionario impresso focagdi em 3 turmas do curso de MBA da
FIPECAFI na data de 2 de julho.

Para o tratamento dos dados, foi utilizado o soBW&APSS. Foi aplicada a técnica
multivariada de HOMALS HomogeneityAlternatingLeast SquarePor este estudo ter
caracteristicas qualitativas, esta técnica se masiequada para o tratamento de dados em que as
pesquisas possuem respostas multiplas, ela paweaiizar uma andlise de mais de uma variavel
gualitativa, em conjunto e simultaneamente em wan@bidimensional (Favero et al, 2009). Na
transferéncia dos dados parasaftware atribuiu-se um valor para cada uma das opc¢des de
resposta, da seguinte forma:

Tabela 2. Valores atribuidos a escala

Likert

Alternativa da escala

Likert Valor
Discordo totalmente 1
Discordo parcialmente 2
Indiferente 3
Concordo parcialmente 4
Concordo totalmente 5

O valor atribuido varia de 1 a 5. As afirmativasfaeem uma direcéo favoravel e positiva
e, portanto, o maior valor ser4 dado para a afimmatoncordo totalmente”, e o menor valor
para a alternativa “discordo totalmente”.

ANALISE DOS DADOS E DISCUSSAO

Para esta pesquisa, obtivemos 92 respondentediuguai@ nas mais diversas atividades
e setores do mercado: auditoria, consultoria, pefroica, bancos, metalurgia, mercado
financeiro, construtoras, imobiliarias, farmacéasicenergia, servicos contabeis, universidades,
cosméticos e setores governamentais. Quase metzlegalticipantes ocupava cargos de
analistas.

As respostas referentes ao questionario tiveraagairgte distribuicdo, conforme tabela 4.

A andlise desta tabela nos permite algumas inf&a®nEm relacdo a questdo 1, em que se
procurou saber qual o conceito que tinham em relagdrigem das receitas, a maioria concorda
total ou parcialmente que ela decorre da ativigaioheipal da empresa. As questdes 2 e 3
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tiveram por objetivo verificar se o conceito deeiex adotado pelo FASB, IASB e se 0 que se
define na teoria da contabilidade é compreendidmésma maneira pelo mercado. A segunda
guestdo define a receita como sendo aumento d@s &t diminuicdo dos passivos, e a questao
3 descreve uma situacdo em que determinada emprediaz um produto qualquer e que este
possui valor de mercado superior ao seu custoirrmaabe que neste caso haveria receita por
parte da empresa independentemente de a emprad@&lgeou ndo.0s resultados nos mostram

gue cerca de 60% dos respondentes aceitam a defide que receita seria um aumento dos

ativos ou diminuicdo dos passivos de uma entidBldeentanto, ao analisar as respostas da

guestéo trés, quase 70% ndo concordam com a idéaaelum produto que possui um valor de
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mercado maior que 0 seu custoseja, em esséncia,rereda, como definida na questdo
anterior.Esta inconsisténcia talvez possa ser eagdi pelo pouco discernimento que h& no
mercado entre 0 que € receita e 0 seu reconhecoue € 0 assunto abordado na questédo 4.
Nesta assertiva, procurou-se observar qual a makicaparticipantes quanto aos critérios de
reconhecimento de uma receita, se deveria serhiecma apenas quando atendesse aos critérios
de obtencdo e realizavel/realizado. Para este fieaco mais de 75% dos individuos concordam
gue as receitas devem obedecer a esses doisosrif|@aia 0 seu reconhecimento, como esta
definido no SFAC 5 e também por ludicibus (200Bgedriksen; Van Breda (2010).As questdes
de 5 a 10 procuraram analisar qual a percepcas dalerelacdo ao reconhecimento de receitas
de longo prazo e as acodes e projetos do IASB eapdela esse tema.

A questdo 5 questionava se haveria dificuldade galiaa 0 momento correto de
reconhecimento das receitas de longo prazo. Cercéb% dos respondentes acreditam que ha
uma dificuldade em relacdo a este assunto. A quéstidrocurou saber qual a percepcdo que
tinham em relacao as acdes do IASB e do CPC pammtar uma solucao a dificuldade quanto
ao reconhecimento de receita neste ramo. Boa padeindividuos pesquisados se mostrou
indiferente quanto a esta questdo, e uma boa paerebém acredita que ambos os 6rgaos estao
no caminho certo para encontrar uma solucdo.Ast@pesy e 8 procuraram identificar se na
opinido dos individuos o reconhecimento de receitascontratos de longo prazo poderiam ser
realizadas tanto na entrega das chaves quantonggtmlo do POC, e se, no caso brasileiro, o
melhor método seria apenas através do POC. Observpte em ambas as questdes 0s
participantes foram indiferentes ou concordavamal taiu parcialmente quanto a essas
afirmacdes.Em relacdo a questdo de no Brasil oaneftétodo ser o POC, nenhum individuo
discordou totalmente desta afirmacéo.

A guestdo 9 procurou saber qual sua percepcaolaeg@oea possibilidade de se criar um
modelo de reconhecimento de receitas que sejaaaplia qualquer tipo de negécio, e a questao
10 procurou saber qual o conhecimento que posseiiamrelacdo ao projeto de reconhecimento
de receitas do FASB-IASB.Em relacdo a questaorBaiar parte dos participantes acredita que
ndo é possivel um modelo de reconhecimento detaisagiie seja aplicavel a todos os tipos de
modelos. O nimero de participantes que relatou estzar do projeto de reconhecimento de
receitas ficou distribuido por volta de 38% parajos discordavam total ou parcialmente, e por
volta de 40% para 0s que concordaram estar a paogito.

Nesta andlise inicial, foi possivel observar alggmtendéncias em relacdo ao
comportamento e conceitos referentes a receita ®uw reconhecimento. A maioria dos
participantes concorda que a receita pode seridafiam termos de aumento de ativos e
liquidagdo de passivos, e que para 0 seu reconbetinela devera atender aos critérios de
realizacdo e obtencdao.

A andlise em conjunto de todas as questdes tormnarse tarefa dificil, sendo muito
trabalhoso tentar encontrar possiveis relacdes @stvariaveis analisadas. Aplicou-se a analise
de HOMALS aos dados do estudo para verificar algpassivel correlacao entre as respostas de
cada questao e, portanto dos participantes. Cartéstica é possivel fazer uma analise de todas
as variaveis estudadas, no caso, as 10 questdesfiear eventuais associacées que possam ter.
Esta técnica, mesmo sendo uma simplificacdo dossgambs permite identificar em um plano
bidimensional possiveis relacdes que ndo seriagradias apenas nas matrizes (FAVERO et al,
2009). A tabela 5 mostra as variaveis mais sigtifras em cada dimenséo.

A medida de discriminacdo das variaveis nos infogua delas é a mais importante em
cada dimensdo. Esta medida varia de 0 a 1, sendooqualor 1 representaria o poder de
discriminacao perfeito.
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Tabela 5. Medidas de discriminacéo das dimens@es
Discrimination Measures

Dimension
1 2
(o) 178 081
Q2 J139 359
Q3 J114 282
Q4 ,185 181
Q5 313 308
QB8 520 172
Q7 B79 455
8 469 192
Q9 395 ,299
Q10 452 358

Na tabela acima, a questdo 7 é a que apresentou vador na dimenséao 1 (D1), assim
como na dimenséo 2 (D2). Para a dimensédo 1, obserainda que a questdo 6 possui também
um valor proximo a questédo 7. Na dimensao 2,a §oext a que mais se aproxima em valor de
discriminacdo ao maior valor desta dimensdo, poc&m valor significativamente inferior. A
figura 1 mostra a tabela de medida de discriminaggolano bidimensional.

A visualizacao no grafico fica mais clara, mostade a questdo 7 é a que se encontra
mais distante da origem em ambas as dimensdesrt@niop a que tem o maior poder de
discriminacdo para as duas dimensdes. Analisandgafico, também é possivel formar,
visualmente, clusters com as variaveis estudadads;aidos pelas circunferéncias no grafico.
Uma possivel interpretacdo € a que as variaveissquencontram em cada cluster possuem
caracteristicas proximas ou semelhantes que a@disgm das demais. Poderiamos dizer que os
5 agrupamentos possuem caracteristicas difereniesexplicam cada uma das dimensfes e
podemos, a partir destas caracteristicas, infeiisgseriam os comportamentos dos individuos
em relag&o ao reconhecimento de receitas em aosttatlongo prazo.

Figura 1. Representacdo grafica das medidas de
discriminacao
1.0

DE—

Dimension 2

04—

T
00 02 0.4 o8 08 1.0
Dimension 1
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A tabela a seguir nos mostra a variancia expligedias dimensdes da analise.

Tabela 6. Variancia total explicada por
cada dimenséo

Eigenvalues

Dimension Eigenvalue
1 395
2 335

O eigenvalue ou valores proprios, nos informam a variancialteixplicada por cada
dimensdo. Quanto mais proximo de 1 maior serd &n@a explicada pela dimenséo.lIsto
significa dizer que as duas dimensdes explicarpertvamente, 39,5% e 33,5% da variacdo dos
dados. Na tabela de medidas de discriminacdo, aéDd que possui 0S maioresores
discriminantes comparados com a D2, o que dene#doo relativamente maior deigenvalueda
Dlexplicando a variacao total explicada pela dirdens

O proximo passo sera a analise descritiva dosichadg e dos grupos e tentar verificar se
h&d alguma associacdo entre eles, ou seja, indwidue compartihem de caracteristicas
similares em menor ou maior grau. A figura 2 nosstneo graficamente a representacdo das
guantificacOes dos individuos e das categorias.

O grafico de quantificacbes nos permite identificamportamentos distintos nos dados
analisados. Dados que apresentam uma proximidade sncompartilham de caracteristicas
semelhantes.

Figura 2. Representacdo Gréfica das Quantificagogs
Individuos e Questdes.

Quantifications

) Individuo
O o
a2
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o4
Quadrante 2 O Qs
o
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Dados que apresentam uma proximidade entre si ctihae de caracteristicas
semelhantes. O gréfico pode ser analisado sepammado4 quadrantes, como indicado na figura
acima. Individuos que se localizam em quadrantestop, 1-3 e 2-4, apresentam caracteristicas
em oposicdo. Aqueles que se encontram mais distaldeorigem sdo 0s que possuem as
caracteristicas mais fortes do grupo e, portanfm s que possuem maior poder de
discriminacdo. No quadrante 1, o individuo 19 éue ge encontra mais distante da origem em
relacdo as duas dimensdes. Analisando-se as raspdastindividuo 19, observa-se que ele
concorda parcialmente com as questdes 2, 3 e #amib que individuos que se encontrem
proximo a ele no mapa perceptual tenham a tendénmienpartilhar um conceito semelhante de
receitas e de reconhecimento das mesmas. Outi@aréstica que chama a atencdo é a que este
individuo, nas questdes 8 e 9, discorda parcianente seja possivel um modelo de
reconhecimento de receitas que abranja todos oslasode negdécio e que esteja a par do projeto
de reconhecimento de receita do FASB-IASB. Portamalizando a analise do individuo que
mais discrimina neste quadrante, poderiamos dizeragcaracteristica dos individuos que estéo
neste quadrante € a de aceitarem a receita emstaten@umento do ativo ou liquidacdo de
passivos, da necessidade de obedecer aos critdeoobtencdo e realizacdo para o
reconhecimento da receita, de ndo acreditarem pae#er elaborado um modelo de
reconhecimento de receita universal e por ndo essta par do projeto do FASB-IASB em
relacdo a este topico. Ainda no 1° quadrante, digiduos que se encontram mais afastados da
origem em relagdo a D1 e mais proximos da origemedagdo a D2 tem a tendéncia de atribuir
valor 3, 4 ou 5 com a definicdo de receita expostguestionario, e a atribuir valor 1 ou 2 em
relacdo as questdes referentes a criacdo de umlandelereceita abrangente e ao projeto do
FASB-IASB. E o inverso, os que se encontram maistaflos da origem na D2 e mais proximos
na D1, tendem a atribuir valor 4 ou 5 para as afiras do questionario, ao passo que, para 0s
gue vao se aproximando da origem, a tendénciaadoo atribuido diminuir.

Seguindo o0 mesmo raciocinio aplicado a andliseudalignte 1, no segundo quadrante o
individuo 58 é o que se encontra mais distante edatdo as duas dimensdes. Analisando as
respostas deste individuo, observa-se um grane¢ aggvconcordancia 1, 4 a 8 e 10. A primeira
guestao referente a receita ser referente a adwigaincipal da empresa, as questdes 4 a 8 se
referem ao reconhecimento de receitas nos contiatésngo prazo; e a questdo 10, ao seu grau
de conhecimento quanto ao projeto de reconhecindmteceitas. Nestas questdes, o individuo
atribuiu valor 4 ou 5. Em relacéo a questdo 2,3fei3lado pelo participante o valor 1 ou 2, as
guestdes que se referiam ao conceito de receita wmamodelo abrangente do seu
reconhecimento. Neste quadrante, os individuosntquenais afastados da origem da D2 e
préximos da origem na D1, tendem a dar valore$ fas questdes referentes ao reconhecimento
de receitas nos contratos de construcdo e aos oséaplicaveis genérico e especificamente no
caso brasileiro. Em relacédo a D1, poucos indivichexte quadrante se encontraram afastados da
origem, ndo possibilitando caracterizar esta didaemeste quadrante.

No 3° quadrante, observa-se que os individuos esd®dispersos, e que provavelmente
este quadrante deve ter um maior poder de disagamque os dois anteriores. O individuo 81 é
0 que possui maior poder discriminante, e as caniatitas das suas respostas indicam uma alta
tendéncia a atribuir valores 5 ou 1 para as afiuasit Para as questdes 4 e 8, o individuo atribuiu
valores baixos, respectivamente 1 e 2. Para asisleam 5 delas foi aplicado valor 5; e nas
outras 3, valor 4. Em relacéo a este quadrant&jithubs mais afastados da origem de D1 e mais
préximos da origem de D2 tem tendéncia a atribaloivpara as questdes 4 a 5. Nao houve
individuos que se mostraram relativamente maismiss da origem em relagdo a D2 e mais
préximos da origem em relacao a D1.
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No 4° quadrante, hadois individuos que se apresemi@s distantes nas duas dimensoes,
sendo estes, portanto, oS que possuem caractsistiais discriminantes em relacdo aos
individuos que ali se encontram. Nassuas respasihasyva-se uma tendéncia a atribuir valores
mais baixos para as questdes, de 3 a 1, em geeahpajuestdes 2 e 3 e de 6 a 9. Observando
individuos que se aproximam mais da origem, ortafjpente, em direcdo ao 2° quadrante, a
tendéncia dos valores atribuidos as questfes palodduos € de aumentar. Individuos mais
afastados da origem em relagdo a D2 e mais proxdaosrigem em relagdo a D1 tendem a
atribuir valores menores para as questbes 1 aodjngerso ocorre quando os individuos se
encontram mais préximos da origem em relacdo a iDais afastados em relacédo a D1.

Com a aplicacdo da HOMALS nos dados da pesquisapdssivel verificar alguns
indicativos de tendéncias quanto ao comportameiatitieles dos participantes frente a questao
da receita e seu reconhecimento nos contratosnde larazo. Os resultados obtidos n&o tiveram
scores discriminantes elevados, o que acaba dificultanddefinicdo das caracteristicas da
populacdo pesquisada. A representacdo graficaugamificacdes dos individuos nos mostra que
nos quadrantes 3 e 4 ha maior distancia em rekagéigem dos individuos ali localizados e que,
portanto, estas duas regides da D1 e D2 sdo atengquenaior poder discriminante. Individuos
que se encontram no 3° quadrante tem uma atitusiévpofrente a definicdo de receitas em
termos de ativos e passivos e aceitam as normasodps propostos pelo IASB em relacdo ao
reconhecimento de receita nos contratos de lorepo@, especificamente, no caso brasileiro. No
guadrante 4, porém, os individuos tendem a darremlmais baixos as mesmas questdes,
demonstrando menor aceitacdo quanto as definighescgtitas e as normas de reconhecimento
de receita para os contratos de longo prazo.

A amostra dos individuos deste estudo ndo nos feerdizer qual a tendéncia de
comportamento do mercado em relacdo a este temiditativos de que o mercado podera
estar caminhando para um modelo de reconhecimenteceitas em termos de ativos e passivos,
uma vez que nos quadrantes 1 e 2 os individuoscsmgam préoximos a origem, podera haver
uma tendéncia do mercado a aceitar 0 conceito @gtaeem termos de ativos e passivos e as
normas do IASB em relacdo ao reconhecimento déasqeara os contratos de longo prazo.

A pouca caracterizacao e posicionamento do merbeakileiro em relagéo a este tema
pode se dar devido a falta de preparo dos profiascem relacdo a convergéncia internacional
das normas contabeis, a resisténcia a sua acefiacf@tores culturais, sociais e econémicos que
influenciam as praticas contabeis em diferenteseggiLARSON; BROWN, 2001).

Outra explicacao para esta aparente falta de ceasgranto a definicbes e conceitos na
contabilidade poderia ser atribuida a uma faltaedeia propriamente dita. O que hoje temos
como teoria em contabilidade ao longo do tempeséodesenvolvendo de maneira a determinar
principios e regras aplicAveis nas praticas empagsaem uma Vvisdo utilitarista
(INANGA;SCHNEIDER, 2005). A falta de um consensdesuma teoria da contabilidade talvez
possa ser atribuida a educacgdo superior no ensimordabilidade. Inanga e Schneider (2005)
relatam uma tendéncia dos cursos superiores emiasénontabeis a serem orientados para a
pratica, e que o sucesso de uma universidade éanpelio nimero de tentativas de seus egressos
nos exames de CPACértified Public Accountaipt que, segundo os autores, medem o
treinamento dos individuos em contabilidade, ndsua educacdo. Outra critica feita pelos
autores € em relacdo as pesquisas no meio acadéhsiamiversidades costumam pesquisar
junto ao mercado quais as necessidades que elesnsena partir de entdo, elas adéquam os
curriculos e as pesquisas para atender o mercado.

Portanto, o comportamento e a percepcdo do mereadorelacdo as receitas e
reconhecimento das mesmas nos contratos de loago péo séo totalmente claras. Pode ser que



14
no futuro a percepc¢do do mercado e, consequenternesgu comportamento em relagdo a este
tema, se torne mais homogéneo com a convergérgipadivdes internacionais de contabilidade.

CONSIDERACOES FINAIS

A questéo do reconhecimento de receita na cordal#i se mostra como um dos tépicos
de maior discussdo no mercado e meio académicoin8awras normas, orientacdes e regras
gue ja foram emitidas a fim de atender as demashalasercado e aos novos modelos de negdcio
gue evoluem ao longo do tempo. A grande maioridadesegras € voltada para modelos de
negocios industriais, muitas vezes ndo se aplicandatros setores da economia. Um destes
setores € o0 de construcdo civil, em que os modelesrmas para reconhecimento de receitas
aplicaveis a industrias e comércio ndo sdo os mesha@a serem utilizados neste setor,
considerando-se 0s objetivos das demonstracdesmisit

A participacdo da construcao civil na economia dis weio crescendo acentuadamente
apos a crise imobiliaria dos EUA, como se poderrmigrande nimero de empresas que abriram
o capital no periodo de 2007 a 2009. Esta maidvikdade do setor vem sendo acompanhada de
maiores exigéncias do mercado em relagdo a divdibgage informacgbes relativas ao
empreendimento.

Neste estudo procurou-se identificar comportamemogercep¢des do mercado em
relacdo as normas de reconhecimento de receite@s&rucao civil. Os resultados mostram que,
no pais, 0 conceito de receitas e 0 seu reconhetnmeste setor parecem passar ainda por
dificuldades para se chegar a um consenso. Estalddde pode ser explicada pelas diferencas
culturais, de formacéo e do ramo em que atuam.éNaassivel afirmar que no Brasil os usuarios
das informacdes contdbeis possuam um mesmo coreeitelacdo a este tema, o que acaba por
trazer divergéncias nas andlises.Em meados def@Démitido um ED Exposure Draftcom o
objetivo de tentar alinhar as diferentes nhormasueminico pronunciamento abrangente para a
maioria dos negocios, procurando desta forma dimasiinconsisténcias dos pronunciamentos,
deixando-o mais robusto e possibilitar a compaiddike entre os diversos setores de negocios —
industria, servicos, etc. Sugere-se como oportadeidiz pesquisa futura explorar como este novo
pronunciamento sera percebido pelo mercado.

O estudo apresenta algumas limitacées. Uma delasadmostra utilizada. A selecdo dos
participantes ficou limitada a uma pequena regé@agmafica, o que pode induzir a um tipo de
orientacdo referente ao assunto. Outra limitag&@neentra na analise e discussdo dos dados, em
gue néo foi possivel discutir se a formacdo doigyainte influenciaria na sua percepcao e
comportamento frente a este assunto. Neste est@dose procurou saber a formacdo do
participante, para verificar se o individuo comsam formagcdo em contabilidade influenciaria
nas respostas. A técnica para a analise dos daduoa éimplificacdo dos dados, que nos permite
verificar algumas relagbes de associacdo entreamdveis. Porém, a quantidade de variaveis
analisadas pode dificultar o estabelecimento destages. Uma solucdo seria tentar analisar 0s
dados em grupos menores, dois a dois, utilizando-medlise de correspondéncia (ANACOR),
procurando verificar quais dos pares possuem umiar rearrespondéncia entre si, e, entao,
aplicar a HOMALS. Ou entédo separar os participaategjrupos segundo o segmento de atuacao
ou formacédo e analisar se ha relacédo entre a saal@ratuacao ou formacao e os conceitos aqui
estudados. E possivel que, assimtenhamos uma méfiiormacdo da percepgdo e
comportamento do mercado em relagéo ao tema.
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